
Pourquoi offrir un cigare en Asie est un 

symbole de prestige ?  

Offrir un cigare en Asie est un symbole de prestige car ce présent incarne le temps long, la 

patience et l'opulence, des valeurs fondamentales dans la philosophie d'affaires locale. Ce 

présent hautement stratégique permet de flatter la réputation de votre hôte (le Mianzi) tout en 

scellant une dette sociale de réciprocité. C'est l'outil par excellence pour honorer un partenaire 

et consolider durablement son réseau d'influence (le Guanxi). 

Pour les décideurs et les nouvelles élites économiques, ce rituel d'échange surpasse désormais 

les marqueurs de richesse traditionnels. Maîtriser les codes de ce cadeau d'affaires est devenu 

indispensable pour transformer une première négociation en un partenariat commercial solide. 

Le cigare premium comme symbole de statut social et de 

Mianzi 

En Chine, la notion de "Face" (Mianzi) régit l'intégralité des interactions sociales, familiales et 

professionnelles. Faire don d’un produit d'exception valorise publiquement la réputation de celui 

qui reçoit tout en affirmant la puissance financière de celui qui donne. 

Le cigare premium, contrairement à d'autres présents discrets, s'exhibe, se compare et se 

partage volontiers lors des grands banquets d'affaires. C'est un marqueur visuel de réussite qui 

démontre que l'on possède les codes occidentaux les plus raffinés et les moyens d'accéder à 

des produits d'importation de luxe hautement taxés. 

Pour la nouvelle génération d'entrepreneurs chinois, arborer une bague prestigieuse lors 

de la dégustation est devenu le symbole absolu du raffinement. C'est une déclaration 

silencieuse de pouvoir qui surpasse désormais les traditionnelles montres ou voitures de 

sport. 

L’art de consolider le Guanxi par le cadeau d'affaires 

Le Guanxi désigne le réseau d'influence complexe et les connexions personnelles 

indispensables pour réussir la moindre démarche commerciale en Chine. Dans cette culture, un 

cadeau de prestige n'est pas perçu comme une tentative de corruption, mais comme 

l'investissement de départ nécessaire pour bâtir une confiance mutuelle. 

Pour initier cette relation et briser la glace lors des premières réunions de négociation, le tabac 

premium apporte une touche de modernité exclusive. Il se démarque ainsi des spiritueux 



traditionnels comme le cognac XO ou le baijiu (à l'image du célèbre Moutai), souvent jugés trop 

classiques. 

Vous ne pouvez pas vous tromper en choisissant ce présent pour marquer durablement les 

esprits des élites économiques. Au-delà de l'effet de surprise, un cigare qui a nécessité des 

années de vieillissement symbolise le temps et la patience, deux valeurs fondamentales pour 

transformer une simple rencontre en un partenariat commercial solide. 

Quels cigares choisir pour garantir un impact maximal ? 

Les cigares cubains (Habanos) restent la référence absolue pour le public chinois, bénéficiant 

d'une aura de rareté et d'un prestige historique inégalé. Pour impressionner un partenaire 

d'affaires exigeant, votre choix doit se porter sur des produits prestigieux et des éditions très 

ciblées. 

● Les grandes marques légendaires : Privilégiez des vitoles incontournables comme 

Cohiba, Montecristo ou Partagas, immédiatement reconnues par les élites locales 

comme des symboles de réussite. 

● Les éditions limitées zodiacales : Sélectionnez les modules commémoratifs créés par 

les manufactures pour célébrer le Nouvel An lunaire (éditions "Année du Dragon", 

"Année du Serpent", etc.), qui marqueront votre profond respect pour la culture locale. 

Au-delà de la rareté du tabac, le raffinement visuel est un critère de sélection majeur en Chine, 

d'où l'importance de prêter une attention cruciale à l'emballage. Optez pour des coffrets de 

collection ou des cabinets (SBN) en cèdre espagnol précieux et bois verni, car l'opulence du 

contenant doit être à la hauteur du contenu. 

Ces pièces d'exception combinent parfaitement l'art du tabac et les codes du luxe. Offrir une 

telle sélection démontre à votre interlocuteur que vous avez mené une recherche approfondie et 

sur-mesure avant de le rencontrer. 

Les règles pour offrir un cigare en Asie 

La cérémonie de remise du cadeau est un moment stratégique où le respect des 

traditions compte autant que la qualité de la vitole sélectionnée. Pour éviter tout impair 

culturel majeur, vous devez maîtriser trois règles de politesse fondamentales. 

La gestuelle et la présentation 

Présentez toujours la boîte ou le coffret à deux mains, les paumes vers le haut, en inclinant 

légèrement la tête en signe de profond respect. Attendez que votre hôte l'accepte avec la 

même gestuelle avant de relâcher votre prise. 

Le symbolisme des couleurs 



Privilégiez les emballages ou les sacs dotés de touches de rouge et d'or, symboles universels 

de chance, de joie et de richesse dans le monde chinois. Bannissez impérativement le blanc ou 

le bleu marine pour les papiers cadeaux, car ils sont historiquement associés aux rites 

funéraires. 

La numérologie stratégique 

Privilégiez les coffrets de 8 cigares, chiffre symbole de prospérité et de fortune, ou de 10 

modules, évocateurs de perfection. À l'inverse, écartez impérativement le chiffre 4, dont la 

sonorité rappelle le mot « mort » et qui reste associé à de mauvais augures dans le monde des 

affaires.  

Il est d'usage que votre hôte ne déguste pas son présent immédiatement devant vous. Le 

coffret de cigares sera plutôt exposé comme un véritable trophée dans son bureau, avant 

de rejoindre son humidor personnel pour être partagé plus tard avec ses partenaires les 

plus influents. 

Protéger vos cigares avant le voyage  

Offrir un cigare dont la cape est altérée ou le tabac desséché briserait instantanément l'effet de 

prestige recherché. En Chine, le soin apporté à la conservation de vos modules reflète 

directement votre rigueur professionnelle et le degré d'estime que vous portez à votre hôte. 

Pour garantir une expérience parfaite, privilégiez un approvisionnement sécurisé depuis la 

Suisse, dont les plateformes certifiées comme Alpscigar offrent une authenticité garantie. C'est 

l'unique moyen de prémunir votre cadeau contre le fléau de la contrefaçon, un sujet sur lequel 

les acheteurs locaux se montrent particulièrement vigilants. 

Lors de vos déplacements long-courriers, veillez à abriter vos précieux cigares au sein d'un 

porte-cigare de voyage ou d'un étui rigide doté d'un sachet humidificateur Boveda. Ce rituel de 

protection préserve l'intégrité de la tripe, de la sous-cape et des arômes délicats face aux 

variations d'hygrométrie et de pression des cabines d'avion. 

FAQ sur l'art d'offrir un cigare en Asie 

Pourquoi le cigare cubain est-il la référence absolue pour un public 

chinois ? 

Le cigare cubain bénéficie d'une image de marque historique liée au luxe d'État et à la 

diplomatie. Des marques légendaires comme Cohiba ou Montecristo sont immédiatement 

reconnues par les élites locales comme des symboles de richesse absolue. 

Peut-on offrir des cigares du Nouveau Monde à un partenaire en Chine ? 

https://alpscigar.com/


Oui, à condition de sélectionner des marques de renommée mondiale jouissant d'une 

excellente réputation comme Arturo Fuente (notamment la gamme Opus X) ou Davidoff. Le 

profil aromatique doit être riche, de mi-corsé à corsé, avec une combustion parfaite. 

Quel budget faut-il consacrer à ce type de cadeau d'affaires ? 

Pour une relation commerciale stratégique, il convient de ne pas lésiner sur les moyens car le 

prix du cadeau est souvent vérifié par l'entourage du destinataire. Les boîtes d'éditions 

régionales ou les jarres en porcelaine de collection sont d'excellents choix à forte valeur perçue. 

Comment s'assurer de l'authenticité des cigares achetés en ligne ? 

Le marché asiatique étant inondé de contrefaçons, votre partenaire vérifiera la présence de 

l'hologramme Habanos et des codes de traçabilité. Acheter vos modules depuis la Suisse vous 

garantit un contrôle strict et une certification d'origine indiscutable. 

Faut-il associer des accessoires de luxe au coffret de cigares ? 

Associer une belle boîte de vitoles à un coupe-cigare en V, un perforateur en acier ou un 

briquet torche triple est une excellente stratégie. Cela transforme votre geste en un ensemble 

complet, raffiné et immédiatement fonctionnel pour votre hôte. 

Réussir vos partenariats grâce au cigare de prestige 

Offrir un cigare en Asie est un langage diplomatique silencieux mais d'une efficacité redoutable 

pour le développement de vos affaires. En honorant les traditions ancestrales de la Face 

(Mianzi) et du Guanxi, vous transformez un simple présent de luxe en un levier relationnel 

mémorable et durable.  

Le marché chinois ne laisse en effet aucune place à l'improvisation lorsqu'il s'agit de sceller des 

alliances stratégiques à long terme. Le choix d'une marque prestigieuse, l'authenticité certifiée 

de la boîte et le respect de la numérologie locale sont autant de signaux forts qui prouvent votre 

sérieux et votre finesse culturelle.  

Sources & Références  

https://www.cigaraficionado.com/article/the-state-of-habanos-2024-was-a-record-year-china-

still-the-no-1-market  

https://moodiedavittreport.com/china-becomes-number-one-market-for-habanos-for-first-time-in-

2020/  

https://www.ifc.org/en/insights-reports/2012/pso-26-cg-and-china (PDF à télécharger) 

https://www.researchgate.net/publication/367124413_Exploring_Luxury_Gift_Giving_Behavior_i

n_China (PDF à télécharger)  
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